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Введение. В условиях рыночной экономики
крупные металлургические предприятия – по ­
требители металлолома, действующие в рам ­
ках только своих интересов, вынуждены конку­
рировать между собой за объемы лома и вы­
страивать стратегию закупа лома с целью заку­
пить необходимый объем лома с одной сторо ­
ны, и снизить затраты на покупку, с другой сто­
роны. Поэтому формирование ценовой полити­
ки предприятия при закупе металлолома явля­
ется одним из важнейших элементов механиз ­
ма конкурентоспособности. Ключевыми момен­
тами при установлении окончательной цены
являются понимание рыночной конъюнктуры и
выбор ценовой стратегии, исходя из потребно­
стей в металлоломе. Результатом анализа
конъюнктуры рынка металлолома в регионе
является оценка средней рыночной цены лома. 
На основе этой оценки в рамках выбранной це ­
новой стратегии формируется окончательная
цена завода на металлолом в регионе. Для
оценки средней рыночной цены лома можно
использовать различные методы ценообразо­
вания. Проведем анализ существующих мето ­
дов ценообразования, с точки зрения их приме­
нимости к формированию цен на металлолом в
регионах в условиях конкуренции металлурги­
ческих заводов. 
Обзор методов формирования цены. Все

теоретически разработанные и применяемые в
современной мировой практике методы цено­
образования могут быть объединены в три
большие группы: затратные, нормативно­
параметрические, рыночные. Затратные ме­
тоды ценообразования основаны преимущест­
венно на учете издержек производства и реа ­
лизации продукции. Однако на рынке металло ­
лома, являющемся рынком потребителя, дан­
ные методы не работают. Закупочные цены в
регионе в пределах от минимума до максимума
формируются исходя их закупочных цен метал­
лургических предприятий и устанавливаются на
усмотрение покупателя. Нормативно ­
параметрические  (эконометрические) методы
базируются на учете потребительских, технико ­
экономических параметров товара. Рыночные

(маркетинговые) методы ценообразования
предполагают исследование спроса и конку­
ренции на рынке, т.е. предусматривают исполь ­
зование методов маркетинга [6, 8]. 
Среди нормативно-параметрических и ры­

ночных методов в качестве основных подходов
для формирования цен на лом, описанных в
научной литературе, можно выделить следую ­
щие: 

- на основе уровня текущих цен; 
- на основе ощущаемой ценности продук ­

ции; 
- на основе уравнивания внутренних и экс ­

портных цен; 
- эконометрический. 
В рамках подхода на основе уровня теку ­

щих цен обоснования цены на вторичные чер ­
ные металлы для региона, основным является
метод сопоставимых рыночных цен  (анализ
рынка) [9]. В качестве исходных данных для
расчетов используются коммерческие предло ­
жения организаций - это региональные цены на
лом определенного вида, выставляемые ме­
таллургическими предприятиями. Рекомендует­
ся использовать не менее трех цен товара, ра­
боты, услуги, предлагаемых различными орга­
низациями. Цена купли-продажи лома, опреде­
ляемая методом сопоставимых рыночных цен, 
рассчитывается как средневзвешенная из цен
закупа лома, выставляемых металлургическими
предприятиями для региона, весами являются
объемы закупа лома: 

(1) 

где  - средневзвешенная фактическая
закупочная цена в регионе r; 

– средневзвешенная фактическая
цена i-го предприятия в r-ом регионе в анали­
зируемом месяце; 

– фактический объем закупа лома  i­
ым предприятием в r-ом регионе в анализируе ­
мом месяце. 
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В соответствии с подходом на основе
ощущаемой ценности продукции, стоимость
вторичных черных металлов формируется на
основе цены первичного металла – чугуна, эк­
вивалентным заменителем которого он являет­
ся. Технологическая ценность, отражающая
потребительские свойства металлолома как
заменителя чугуна, рассчитывается как произ­
ведение цены чугуна на коэффициент матери­
альной ценности металлолома и характеризу­
ется значениями меньше единицы. Технологи­
ческая ценность отражает предельный уровень
цены на вторичные черные металлы, при кото ­
ром экономические показатели сталеплавиль ­
ного производства одинаковы как при выплавке
стали из чугуна, так и при выплавке из метал­
лолома. Для расчета окончательной цены из
технологической ценности вычитаются расходы
на обработку лома и доставку лома от загото ­
вителя до потребителя [2]. 
В рамках подхода на основе уравнивания

внутренних и экспортных цен, учитывается, 
что предложение лома в целом в РФ превыша­
ет внутренний спрос. При таком подходе можно
говорить о том, что заготовители при выстав ­
лении цены, в качестве альтернативы, могут
рассматривать возможность продажи лома на
экспорт [3]. Т.е. внутренняя цена лома у загото­
вителя может быть рассчитана как цена на лом
в порту, через который происходит отгрузка ло­
ма на экспорт за вычетом расходов на транс­
портировку лома от заготовителя до порта. 
Порты, через которые происходит отгрузка ме­
таллолома на экспорт, называют «экспортными
окнами», а цена на лом у заготовителя, сфор ­
мированная по вышеописанному правилу, на ­
зывается ценой, рассчитанной по «экспортному
паритету». 
Цена по  «экспортному паритету» с учетом

возможности выбора заготовителем лома наи­
лучших условий продажи лома по нескольким
«экспортным окнам», рассчитывается по фор ­
муле: 

, i , (2) 

где цены заготовителей, рассчитанные по
определению «экспортного паритета»; 

- тарифы на перевозку между i-ым заго ­
товителем и k-ым «экспортным окном»; 

i - номер ломозаготовителя; 
n – число ломозаготовителей; 
k – номер экспортного окна; 

- приведенная цена за лом вида  3А для
k-ого порта - «экспортного окна» в рублях, рас ­
считывается по правилу: 

PTS, k , (3) 

– цена в порту отправки  k (без фрахта);где
 – пошлина в бюджет РФ; 
– стоимость услуг по перевалке груза; 

– курс доллара в руб.; 
PTS - надбавка за вид лома. 
Эконометрический подход предполагает

формирование ценового предложения на осно ­
ве математической модели, в виде регрессион­
ного уравнения или эконометрической системы
уравнений. В работах [5, 10, 12, 7, 11, 1, 13] мо­
делирование цен на металлолом ключевых по ­
требителей внутреннего рынка основывается
на построении моделей множественной регрес ­
сии, где в качестве объясняющих переменных
выбираются макро- и микроэкономические фак­
торы среды. 
Расчеты региональных цен на лом на при ­

мере ОАО  «ММК». Рассмотрим реализацию
описанных выше подходов, на примере оценки
средних региональных цен на металлолом вида
3А для ОАО «ММК» за май 2015 года. 
В качестве исходных данных использова ­

лись: данные о железнодорожных перевозках
лома черных металлов в РФ, предоставленные
ОАО  «РЖД» (станции отправления и станции
назначения, организация - отправитель и орга ­
низация - получатель, объем груза, вид груза, 
дата отправки); справочники железнодорожных
тарифов 10-01 между ж/д станциями РФ; стати­
стические данные ИА  «Металл-Курьер» по це­
нам на металлолом вида  3А в  «экспортных ок­
нах» (морские порты: С-Петербург, Новорос ­
сийск, Ростов-на-Дону, Владивосток и погра ­
ничный переход на границе с Белоруссией); 
стоимость услуг в  «экспортном окне» по пере ­
валке металлолома; курс доллара; котировки
закупочных цен на лом вида  3А для ряда ме­
таллургических предприятий в регионах РФ по
данным ИА «Металл-курьер». 
В соответствии с базой о перевозках лома

ОАО «РЖД» в мае 2015 года ОАО «ММК» заку­
пало лом в 22 регионах РФ. Описание расчетов
покажем на примере Республики Башкортостан. 
Подход на основе уровня текущих цен. По

данным ИА  «Металл-курьер» о ценах закупа
лома металлургическими заводами – конкурен­
тами и данных ОАО  «РЖД» об объемах закупа
лома заводов в республике Башкортостан
(табл. 1) была рассчитана средневзвешенная
цена по формуле (1). Цена лома составила
9447 руб. за тонну. 
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Таблица 1 
Цены и объемы закупа лома ломопотребителями в Башкортостане в мае 2015 г. 

Предприятие Цена, руб. за тонну Объем закупа, тонн

ОАО «ИЖСТАЛЬ» 9620 1150 

ОАО «НСММЗ» 9338 11284 

ОАО «СТЗ» 9440 3384 

ОАО «ПНЗ» 9670 2986 

ОАО «ЧМК» 9735 1382 

Подход на основе ощущаемой ценности ле (3) для пяти экспортных окон (табл. 3). Затем
продукции  (по чугуну). С учетом оценок стои- для каждой ж/д станции, с которой идет отгруз ­
мости чугуна, расходов на обработку и доставку ка металлолома в Башкортостане, по формуле
лома была рассчитана цена закупа лома в (2) оценивается цена по  «экспортному парите ­
Башкортостане для ОАО  «ММК» (табл. 2). Она ту». После чего рассчитывается средневзве­
составила 5093 руб. за тонну. шенная цена по  «экспортному паритету» в ре­
Подход на основе уравнивания внутренних гионе с учетом объемов отгружаемого лома. 

и экспортных цен. Для вычисления цены лома Для Башкортостана она составила 8826 руб. за
по  «экспортному паритету» в Республике Баш- тонну. 
кортостан используются цены на лом вида 3А
в «экспортных окнах», рассчитанные по форму­

Таблица 2 
Значения показателей для оценки цены на основе ощущаемой ценности продукции

№пп Показатель Значение

1 Себестоимость чугуна для ОАО "ММК", руб. за тонну 9900 

2 Коэффициент материальной ценности металлолома 0,798 

3 Расходы на обработку лома*, руб. за тонну 1970 

4 Средние расходы на доставку лома из Башкортостана, руб. за тонну 837 

5 Цена закупа лома в Башкортостане, руб. за тонну 5093 
* Средние расходы, по данным предприятия ломозаготовителя

Таблица 3 
Расчет цены лома в «экспортных окнах», май 2015 г. 

Показатель
«Экспортное окно» 

Санкт ­
Петербург

Ростов-на­
Дону Новороссийск Влади ­

восток
Граница
Беларуси

Цена FOB, $/т 260 250 249 237 187 

Стоимость перевалки, $/т 18 15 17 18 0 

Экспортная пошлина, доля 0,1 0,1 0,1 0,1 0 

Фактический средний курс доллара по
ЦБ РФ, руб./$ 50,64 50,64 50,64 50,64 50,64 

Надбавка за вид лома, руб./т 300 300 300 300 0 

Цена по ЭП, руб./т 11 243 10 944 10 797 10 195 9 506 

Эконометрический подход. В рамках эко ­
нометрического подхода для решения задачи
моделирования цены металлолома в регионе, 
использовались методы корреляционно ­
регрессионного анализа. Определение вида
модели, оценка параметров модели цены лома

в регионе проводились на основе помесячных
данных за 2013-2015 гг. по РФ и Республике
Башкортостан. 
Результирующая переменная - Цена закупа

лома в РБ (Y). Априорный набор независимых
переменных при построении модели включал: 
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Х1 - Объем потребления лома внутренним
рынком РФ, тонн; 
Х2 - Объем потребления лома РФ с лагом ­

1, тонн; 
Х3 - Объем потребления лома РФ с лагом ­

2, тонн; 
Х4 - Изменение объема потребления лома

РФ, тонн; 
Х5 - Изменение объема потребления лома

РФ с лагом -1; 
Х6 - Объем потребления лома Республики

Башкортостан, тонн; 
Х7 - Объем потребления лома РБ с лагом ­

1, тонн; 
Х8 - Объем потребления лома РБ с лагом ­

2, тонн; 
Х9 - Изменение объема потребления лома

РБ, тонн; 
Х10 - Изменение объема потребления лома

РБ с лагом -1, тонн; 
Х11 - Курс доллара США, руб. за доллар, 

руб. за доллар; 
Х12 - Курс доллара США, руб. за доллар с

лагом -1, руб. за доллар; 

Х13 - Курс доллара США, руб. за доллар с
лагом -2, руб. за доллар; 
Х14 - Изменение курса доллара США, руб. 

за доллар; 
Х15 - Изменение курса доллара США с ла ­

гом -1, руб. за доллар; 
Х16 - Изменение курса доллара США с ла ­

гом -2, руб. за доллар; 
Х17 - Цена лома по «экспортному паритету» 

в РБ, руб. за тонну; 
Х18 - Цена лома по «экспортному паритету» 

в РБ с лагом -1, руб. за тонну; 
Х19 - Цена лома по «экспортному паритету» 

в РБ с лагом -2, руб. за тонну; 
Х20 - Цена закупа лома в РБ с лагом -1, руб. 

за тонну; 
Х21 - Цена закупа лома в РБ с лагом -2, руб. 

за тонну. 
С учетом устранения мультиколлинеарно­

сти независимых переменных, было построено
значимое регрессионное уравнение со значи­
мыми коэффициентами: 

Оценка значимости коэффициентов проводилась с помощью t-критерия Стьюдента  (наблюдае ­
мые значения t-критерия для коэффициентов приведены в скобках под уравнением), оценка значимо ­
сти уравнения – на основе F-критерия Фишера: Fнабл=71,692 при уровне значимости 0,05. Коэффи­
циент детерминации составил R2=0,9. В соответствии с построенным регрессионным уравнением це ­
на лома вида 3А в мае 2015 г. в Башкортостане должна составить

Y=1216,918+0,857 10723+47,986 (-7,34)+0,001 (-190421)+36,281 (-4,52) = 9699 руб. за тонну. 

По остальным 21 региону были проведены
аналогичные расчеты [4]. Результаты расчета
цен по моделям в мае 2015 года отражены на
графике (рис. 1). Как видно из графика, подход, 
основанный на ощущаемой ценности продукции
(по чугуну), дает существенно заниженные зна ­
чения цен. Для других трех подходов анализ
согласованности региональных цен, при отсут­
ствии эталонных значений, по критерию Фрид­
мана, показал наличие различий при уровне
значимости 0,01 ( 9,21). 
Анализ попарных диаграмм рассеяния Блэнда ­
Альтмана показал наличие систематических
расхождений и разброс значений цен по рас­
сматриваемым методикам. 
Отсутствие согласованности, говорит о том, 

что особенности подходов оценки вносят в рас­
четные значения регулярную составляющую, 
завышающую или занижающую цены, относи­
тельно расчетных значений цен по другим под­
ходам. Поэтому на практике следует рекомен­
довать проводить оценку цены на основе не ­
скольких подходов. 

Обсуждение результатов. Практическая
реализация рассмотренных подходов выявила
следующие достоинства и проблемы их приме­
нения при оценке региональных цен лома чер­
ных металлов. 
Подход на основе уровня текущих цен яв ­

ляется наиболее простым и удобным в исполь ­
зовании. Исходные данные - цены конкурентов, 
на которых строиться оценка уже вбирают в
себя информацию о рыночной конъюнктуре, 
сложившейся в анализируемом периоде. Одна ­
ко при использовании этого подхода нужно учи­
тывать, что качество оценки цены сильно зави­
сит от достоверности цен конкурентов и объема
выборки цен. Анализ ценовых предложений
металлургических предприятий показывает, что
по некоторым регионам, не относящимся к ос­
новным регионам ломосбора, завод, заведомо
не рассчитывая на предложения по поставке
лома от заготовителей этих регионов, может
выставлять так называемые  «стоп цены» -
сильно заниженные цены, невыгодные ломоза ­
готовителям. Другой крайний вариант – это вы­
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ставление в регионе  «специальных» цен для
одного или группы поставщиков. Как правило, 
подобные цены отсутствуют в открытом досту­
пе, что приводит к искажению информации по
ценам рынка в регионе в целом в сторону ее
занижения. Для регионов с незначительными
объемами предложения лома достоверная ин­

формация о ценах конкурентов может вообще
отсутствовать. Искаженная информация о це ­
нах конкурентов, её частичное или полное от­
сутствие, может привести к получению некор­
ректных, смещенных оценок. 

Рисунок 1. Результаты оценки региональных средних рыночных цен закупа лома
вида 3А в регионах РФ, май 2015 г. 

Проблема регрессионных моделей – необ­
ходимость  «ручной» настройки модели для ка ­
ждого региона РФ и ежемесячный пересчет па ­
раметров модели с учетом новых данных. 
Подход на основе ощущаемой ценности

продукции  (по чугуну) не позволяет учесть те ­
кущую рыночную конъюнктуру, сложившуюся на
региональных рынках металлолома при фор ­
мировании ценового предложения и неприме­
ним, поскольку дает сильно заниженные оценки
цены. Поэтому цену, рассчитанную на основе
ощущаемой ценности продукции, можно рас ­
сматривать только, как ориентир позволяющий
понять эффективность использования лома при
выплавке стали по сравнению с чугуном. 
При уравнивании внутренних и экспортных

цен анализ фактических внутренних цен пока­
зал в рассматриваемом периоде их отклонение
от цен  «экспортного паритета». Для регионов
удаленных от «экспортных окон», имеющих вы ­
сокую стоимость доставки до  «экспортных
окон», наблюдается превышение фактических
цен над ценами паритета. Цена по  «экспортно­
му паритету» для таких регионов не покрывает
издержек ломозаготовителей по сбору лома и
его обработку, и заготовители вынуждены вы­
ставлять цены выше паритетных. Для некото ­
рых регионов фактическая цена оказалась ниже
цены по  «экспортному паритету». Кроме того, 

анализ динамики цен за 2013-2015 гг. показал, 
что в условиях отсутствия равновесия спроса и
предложения на рынке металлолома, цены
«экспортного паритета» существенно отлича ­
ются от фактических внутренних цен. При рез­
ком снижении спроса над предложением лома, 
цены  «экспортного паритета» существенно
превышают фактические цены, при превыше ­
нии спроса над предложением – ниже фактиче­
ских цен. Нужно учитывать, что установление
внутренней цены на уровне или ниже «экспорт­
ного паритета» не обязательно приведет к пе­
реориентации поставок лома на экспорт, по ­
скольку далеко не все ломозаготовители в со ­
стоянии удовлетворять требованиям, предъяв ­
ляемым к качеству лома, объемам, срокам и
другим условиям экспортных поставок. Цена, 
рассчитанная по  «экспортному паритету», мо­
жет рассматриваться, как ориентир, показы ­
вающий, насколько внутренний рынок премиа­
лен или дисконтирован к зарубежному. 
Таким образом, на практике можно реко­

мендовать в качестве основного метода ис ­
пользовать подход, основанный уровне теку­
щих цен и дополнять полученные оценки рас­
четами средних региональных цен, рассчитан­
ными на основе эконометрического подхода
или уравнивания внутренних и экспортных цен. 
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Выводы. Проведенное исследование под­
ходов оценки региональных цен лома черных
металлов позволило выявить их достоинства и
проблемы применения. Подход на основе ощу­
щаемой ценности продукции  (по чугуну) непри­
меним, поскольку дает сильно заниженные
оценки цены. Подход, основанный на уровне
текущих цен, является наиболее простым и
удобным в использовании, при формировании
ценовых предложений заводов по регионам и
позволяет учесть влияние всех ключевых фак­
торов формирования цены, уже заложенное в
ценовые предложения заводов. Но при данном
подходе скаженная информация о ценах конку­
рентов, её частичное или полное отсутствие, 
может привести к получению некорректных, 
смещенных оценок. Поэтому на практике можно
рекомендовать в качестве основного метода
использовать подход основанный уровне теку­
щих цен и дополнять полученные оценки рас­
четами средних региональных цен, рассчитан­
ными на основе эконометрического подхода
или уравнивания внутренних и экспортных цен. 
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